
Il punto di partenza 
giusto per fare 

più affari 
con le migliori 

aziende  italiane?
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Scegliete 
Business Disc Italia®

per trovare nuovi
clienti qualificati

■ Per ottimizzare le risorse e migliorare le performance di vendita.

■ Per conoscere bene i potenziali clienti e contattarli con comunicazioni 
mirate, dirette e personalizzate.

■ Per conoscere a fondo il vostro mercato e i vostri concorrenti. 

■ Per rivolgere i vostri messaggi direttamente e personalmente all’interlocutore 
più adeguato per il vostro settore d’attività.

Business Disc Italia® è la banca dati Kompass Italia su CD con informazioni 
aggiornate, dettagliate e organizzate su oltre 200 mila aziende italiane 
B2B leader per dimensioni e specializzazione produttiva, che mette a vostra 
disposizione 2 milioni di informazioni e 35 tabelle statistiche. 

Per consentirvi di segmentare il vostro
target in modo preciso e accurato
Business Disc Italia® offre ben 50 para-
metri di selezione: per attività o per pro-
dotti secondo la classificazione
Kompass o Istat-Ateco, per sedi princi-
pali o secondarie, per fatturato o dipen-
denti, per Paesi di import ed export… 

Le ricerche possono essere ulteriormente
affinate con gli operatori booleani (and,
or, not) per una definizione perfetta
della lista desiderata. Inoltre con più di
260.000 nomi e cognomi di manager e
relativa carica aziendale i vostri mailing
arriveranno sempre alla persona giusta!

Totale aziende 216.774

Sedi principali 179.959

Sedi secondarie 36.815

SpA 34.644

Srl 127.863

Aziende con indirizzo e-mail 125.473
Aziende con indirizzo web 78.396

Aziende con numero verde 3.597

Cariche aziendali 267.001

Aziende Esportatrici 53.433

Aziende Importatrici 25.058

Aziende Certificate 32.625

I contenuti di Business Disc Italia®

BUSINESS DISC ITALIA® UTILIZZA IL SISTEMA DI CLASSIFICAZIONE KOMPASS,
IL LINGUAGGIO INTERNAZIONALE DEL BUSINESS TO BUSINESS!

Business Disc Italia®

Tutti gli strumenti per passare dall’analisi dei dati 
all’azione di marketing. 



Con Business Disc Italia® potrete:

■ visualizzare l’elenco delle aziende individuate o la
scheda della singola azienda, che potrete stampare
per avere a disposizione tutte le informazioni che
servono;

■ esportare i dati utili, in un formato basic, persona-
lizzato o in formato outlook, per creare un vero
database di marketing;

■ creare un database da utilizzare per effettuare
azioni di direct mailing;

■ stampare direttamente le etichette, secondo diversi
modelli, potendo scegliere dimensioni, intestazioni e
carica aziendale del destinatario;

■ realizzare azioni di telemarketing grazie ad un software
dedicato, con un’interfaccia che permette, tra l’altro, di evidenziare
tutti i dati dell’azienda durante la conversazione, di registrare anno-
tazioni e di gestire la sequenza delle chiamate;

■ scontrare il Business Disc Italia® con file esterni attraverso chiavi
univoche (es. P. IVA) per arricchire/aggiornare il vostro database;

■ creare statistiche prede-
finite o personalizzabli
per conservare, appro-
fondire e migliorare nel
tempo il vostro lavoro di
analisi.

■ esportare le e-mail nella
vostra rubrica di Outolook.

Per saperne di più chiamate il Numero Verde 800 361 114

Le versioni di Business Disc Italia®

Tutti gli strumenti che vi servono 
per il direct marketing B2B

■ Versione base senza crediti: per consultare liberamente il CD-Rom e stampare singole
schede.

■ Versione Plus con 5.000 crediti: per avere in più la possibilità di stampare diverse schede 
e intere liste, oltre che scaricare dati in formati predefiniti o personalizzati.

■ Versione SuperPlus con 10.000 crediti.
Per tutte le versioni è sempre possibile aggiungere crediti per l’esportazione dei dati. 
Dopo circa 6 mesi riceverete un secondo CD-Rom di aggiornamento, per garantirvi sempre
dati aggiornati e l’esclusivo software per gestirli sul vostro personal computer.


